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В настоящее время все чаще возникают уголовные дела, основанные на мнении различных лиц 

(как проверяющих, так и контрагентов или участников той или иной сделки) по поводу цены, 

примененной в договоре. Одними из последних прецедентов такого рода стали дела Baring 

Vostok и Михаила Абызова. Не стоит полагать, что данная проблематика актуальна 

исключительно при совершении сделок, направленных на продажу бизнеса и особо ценных 

активов (например, недвижимости). Зачастую вопросы возникают в связи с установлением 

цен на различные услуги, что еще раз подтвердило дело Владимира Александрова, 

заместителя генерального директора по правовым вопросам компании «Аэрофлот». При этом 

особенно внимательно отнестись к ценовой политике при совершении сделок рекомендуется 

организациям, продающим товары, работы и услуги по регулируемым ценам, а также 

исполняющим госконтракты.


